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La financiacion no bancaria gana terreno

O Felipe Luengo | Jefe de la Unidad de Entidades
Financieras Direccion Corporativa Comercial

] CESCE
WWW.cesce.es

== | crecimiento de las empresas depende de la obtencién
e e financiacién, un elemento que en Espafia, hasta hace
b un par de afios, ha estado casi exclusivamente focaliza-
do en las entidades financieras. Los bancos se consolidaron como
Ja principal fuente de financiacién de las empresas frente al resto
de canales. La gran cantidad de liquidez de los mercados, el bajo
precio del dinero y la disminucién de las exigencias del control de
riesgos fueron las principales razones por las que las comparifas
encontraban relativamente facil financiacién bancaria.

Sin embargo, durante la crisis y en estos momentos, la finan-
ciacién no bancaria o alternativa se ha convertido en la via de fi-
nanciacién mas accesible para multitud de empresas espafiolas
que, teniendo un prometedor proyecto de futuro, no pueden ac-
ceder por costes o trabas al crédito bancario tradicional. De he-
cho, el pasado afio, la financiacién alternativa se multiplicé por
tres respecto al ejercicio anterior gracias a la importante liquidez
que actualmente existe en el mercado y el interés que han desper-
tado las empresas espafiolas entre los inversores internacionales.

La mejora de la economfa espafiola va acompasada de.
como no podria ser de otra forma, una lenta y pau-
latina mejora de la financiacién tanto para las
empresas como para los particulares y fami-
lias. De hecho, un dato significativo es el
aumento en la concesién de hipotecas del
primer trimestre del afio. No obstante, es
un incremento todavia reducido en re-
lacién con la expectativa de crecimien-
to de nuestra economia y, ain mds ba-
jo, si nos referimos al crédito bancario.

Si bien con fecha 27 abril se publicé la
nueva ley de Fomento de la Financiacion
Empresarial, con el objetivo de fomentar
financiacién bancaria y no bancaria, todavia
muchas empresas comprueban a la hora de so-
licitar un crédito como las entidades bancarias, a
pesar de haber abierto ligeramente el grifo de la finan-

ciacién, siguen exigiendo importantes garantfas y avales, si bien
atin es pronto para ver los efectos de la misma. Su aversién al ries-
go sigue siendo atin muy alta.

De aquf que la financiacién alternativa esté creciendo de for-
ma exponencial. En el mercado hay liquidez, los inversores inter-
nacionales tienen interés en Espafia y en sus empresas, el Banco
Central Europeo est inmerso en el programa de compra de deu-
da, que de una forma u otra terminard por llegar a las pequefias y
medianas empresas. Ademds, los bancos centrales de la zona euro
est4n respaldando los productos que nacen del shadow banking o
financiacién no bancaria y el propio BCE admite como garantias
las titulaciones.

Todo este céctel de elementos hace que la financiacién alter-
nativa este ganando dia a dfa terreno a la tradicional, al crédito
bancario. Ademds, existe una gran variedad de tipologfas de pro-
ductos financieros que se engloban en esta categoria, entre los
que destacan el factoring, el confirming, el descuento comercial, la
pignoracién, los tan de moda crowfunding y crowlending, présta-
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mos participativos, emisién de bonos...

Este elenco de productos permite a
las empresas elegir la opcién que mejor
se adapte a sus necesidades. Ahora bien,
lo importante y recomendable para de-
cantarse por uno u otro es que cada em-
presa realice un estudio detallado, a tra-
vés de un andlisis pormenorizado de los
tipos de interés, costes adicionales, ga-
rantfas exigidas, condiciones... El andli-
sis de las fortalezas y debilidades de cada opcién y la proyeccién
de cada herramienta a los diferentes escenarios posibles para ana-
lizar su respuesta es fundamental. Dada su relevancia, el objetivo
es conocer cual es la tipologfa mas conveniente, pues es un prin-
cipio crucial para cualquier empresa que busque un apoyo s6lido
para su crecimiento y desarrollo.

Desde Cesce consideramos que una de las principales alterna-
tivas de financiacién es el factoring sin recurso, que aporta unas
indiscutibles ventajas, como unas condiciones de mercado inme-
jorables, sin contragarantias de ningtn tipo, agilidad en la conce-
sién de lineas y transferencia de los fondos a la cuenta corriente e
ingreso de los pagos efectuados. Y, lo mds importante, que en ca-
so de impago del deudor no nos vemos afectados dado que es una

financiacién sin recurso contra el cedente.

Ademds, el factoring sin recurso es una de las mo-
dalidades de financiacién mds transparentes, ya
que se conoce el coste de la financiacién antes
de iniciar el proceso de solicitud, al margen
de que financia porcentajes mas elevados
de los que ofrece el mercado de adquisi-
cién y financiacién de facturas.

Por dltimo, a la hora de tomar la de-
cisién, es muy importante conocer nues-
tra responsabilidad frente a posibles im-

pagos. Es frecuente el uso del térmi-
no financiacién sin recurso, que implica
la nula responsabilidad de la empresa an-
te la posible insolvencia de su deudor. Esto
significa que es el factor (la entidad financiera)
quien asume el riesgo de impago de la operacidn,
excepto casos de inexistencia y/o ilegitimidad del cré-
dito (fraude) o discusién comercial. Este aspecto es especialmen-
te importante en casos de deudores no espafioles, pues los costes
derivados de los trémites de reclamacién de deudores internacio-
nales son elevados, sin mencionar el normal desconocimiento de
la legislacién del propio pafs, lo que aporta un valor afiadido a la
financiacién a valorar.

Soluciones Cesce

Cesce en 2008 realizé una apuesta por evolucionar su iden-
tidad con el objetivo de asentarse en el mundo empresarial co-
mo una consultora de riesgo comercial que acompafia y asesora a
las empresas a lo largo de todo su ciclo de negocio. Este ejercicio
nos permiti6 adecuar nuestros servicios a las caracteristicas de los
mercados y desarrollar innovadores soluciones, como Cesce Mds-
ter Oro o Cesce Fondo Apoyo a Empresas.

La solucién de Cesce que mejor enmarca su filosoffa de ser-
vicio e innovacién para todo el tejido empresarial es Cesce Més-
ter Oro, que comprende un amplio portfolio de herramientas que
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conforman una solucién integral con la que rompimos el princi-
pio de globalidad inherente al sector, conseguimos acercarnos a
las necesidades de las compafifas e instauramos unos instrumen-
tos de financiacién que han arraigado con fuerza entre las em-
presas espafiolas.

Cesce Master Oro cuenta con instrumentos idéneos para la fi-
nanciacion, como los Titulos de Liquidez y los Certificados de Se-
guro, herramientas que dan se-

merciales bajo la modalidad de Factoring Sin Recurso tanto para
deudores del mercado nacional como internacional,

El Fondo es un canal de financiacién no bancario, a un tipo de
interés muy competitivo (2,75 % anual), que agiliza al méaximo la
obtencién de liquidez. Esta herramienta est4 ideada para acce-
der a la financiacién en un plazo maximo de seis dfas, desde que
se realiza la solicitud, y hacerlo de forma personalizada, gracias

a la estructura flexible de la solu-

guridad y garantfa a las entida-
des financieras mientras que
agilizan el flujo de liquidez ha-
cia las empresas. Los Titulos de
Liquidez son documentos emiti-
dos por Cesce sobre facturas cu-
biertas por el seguro que cons-
tituyen una garantfa personal
de Cesce a favor de las entida-
des financieras. Los Certificados
de Seguro, por su parte, son titu-
los presentados por Cesce sobre

“Desde Cesce consideramos que una
de las principales alternativas de
financiacion es el factoring sin recurso,
que aporta unas condiciones de mercado
inmejorables, sin contragarantias de
ningtin tipo, agilidad en la concesién de
lineas y transferencia de los fondos a la
cuenta corriente e ingreso
de los pagos efectuados”

cién, alejada de la rigidez habitual
del seguro de crédito.

Este instrumento ataja los pro-
blemas de pagos, mantiene en
funcionamiento las transacciones
comerciales y evita que las com-
pafifas tengan tensiones de caja
0 apariciones en registros negati-
vos, ademds de permitir acometer
procesos de inversién a la mejora
de productos/servicios o al desa-
rrollo de nuevas lineas de negocio,

los créditos individualmente se-
leccionados por las empresas que
certifican a la entidad financiera el cumplimiento de las condicio-
nes del seguro.

Cesce Fondo Apoyo a Empresas es una solucién tanto para
clientes Cesce como para no clientes, destinada a estimular la flui-
dez de la financiacién dirigida a todas las empresas -independien-
temente de su tamafio o sector de actividad- que ofrece acceso
directo a la financiacién por medio del descuento de facturas co-

entre otros muchos beneficios.

Las caracteristicas del Fondo
le sitdian como una opcién idénea para todo tipo de empresas,
independientemente de la naturaleza de su negocio, que ya no
tendran ninguna responsabilidad frente a la posible insolven-
cia del deudor, evitando asf caer en los temidos periodos de in-
certidumbre y traspasando a Cesce Fondo Apoyo a Empresas el
riesgo de impago de la operacién, al tratarse de una financia-
cién sin recurso. @



