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Incrementar  el papel  como  fuente de  financiación de  los mercados de  capital,  y en 
concreto  del  prívate  equity  o  capital  riesgo,  puede  ayudar  a  dar  respuesta  a  estas 
deficiencias. En periodos en los que es más difícil acceder a la financiación tradicional, 
como la bancaria, el prívate equity supone una fuente de financiación adicional capaz 
de generar valor financiero para los inversores y valor económico para las compañías; 
esto sería especialmente útil en las economías de América de Latina y Europa del Este, 
donde  las  alternativas  para  captar  financiación  son más  reducidas.  Sin  embargo,  a 
pesar del fuerte crecimiento que ha experimentado el capital riesgo a nivel global, las 
economías en desarrollo solo reciben un pequeño porcentaje de esos flujos. 
 
Los  países  desarrollados  son  los  principales  receptores  de  private  equity.  En  países 
como  Israel ó Estados Unidos esta  forma de  financiación  representa más del 1% del 
PIB,  mientras  que  en  economías  emergentes  importantes,  como  Polonia,  Rusia  o 
Turquía, no superan el 0,1% del PIB. Los países en desarrollo recibieron, en cambio, el 
55%  de  las  entradas  mundiales  de  IED;  de  hecho,  cinco  de  los  diez  principales 
receptores de  IED  son en  la actualidad economías en desarrollo. Estos  flujos  se han 
dirigido  fundamentalmente a Asia, mientras que han disminuido en América Latina y 
se han mantenido constantes en África. 

 
Las  causas  que  explican  la  baja  penetración  del  private  equity  en  las  economías 
emergentes  son múltiples  y  dependen  de  la  competitividad  de  cada  una  de  estas 
economías  así  como  de  su marco  institucional,  político  y  regulatorio.  Los mercados 
desarrollados se caracterizan por garantizar  los derechos de propiedad, así como por 
ofrecer  ventajas  de  cara  a  la  inversión,  tanto  en  términos  de  innovación  como  de 
facilidades para  iniciar y cerrar negocios, en contraste con  lo que ocurre en América 
Latina, por ejemplo, donde  la  volatilidad de  la moneda  y el deficiente entorno para 
hacer negocios dificultan la entrada de inversiones. 
 
Existen  varias  medidas  que  los  países  emergentes  podrían  poner  en  práctica  con 
objeto de incrementar la presencia del private equity, entre ellas, establecer incentivos 
a las compañías locales para acceder a los mercados extranjeros; promover una mayor 
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integración  de mercados,  especialmente  en  aquellos  sectores  donde  los  fondos  de 
prívate equity son más activos, como en  los bienes de consumo y  las  industrias de  la 
información  y  la  comunicación  (TIC).  Adicionalmente,  una mayor  protección  de  los 
accionistas y una adecuada legislación corporativa son factores esenciales para facilitar 
la entrada del capital privado. 
 
La crisis financiera de 2008, que vino acompañada de fuertes restricciones del crédito 
bancario,  ha  dejado  patente  la  importancia  de  contar  con  fuentes  de  financiación 
alternativas,  como  puede  ser  el  prívate  equity. Ochos  años  después,  las  economías 
emergentes  y  en  desarrollo  no  está  consiguiendo  consolidar  su  recuperación,  entre 
otros factores porque las deficiencias de su marco regulatorio desincentivan la entrada 
de capitales. Además, el endurecimiento paulatino de la política monetaria de Estados 
Unidos, a través de  la subida, más que anunciada, de tipos de  interés por parte de  la 
Reserva Federal, y las crecientes tensiones geopolíticas introducen nuevos desafíos en 
el  corto  plazo  para  los  emergentes  y  pueden  dificultar,  una  vez más,  el  acceso  al 
crédito. Una mayor relevancia del private equity podría mitigar estos riesgos y reducir 
la  elevada  vulnerabilidad  de  estas  economías  ante  variaciones  en  las  condiciones 
crediticias bancarias. 


