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DE LA VENTA
AL COBRO

Vision 360°

La correduria Iberian Teamwork, en su
labor y compromiso con la formacién de las
empresas, realizard el préoximo 30/01/2020
a las 09.30h en la sala de conferencias de
ASIVALCO una mesa redonda en la que
analizaremos el proceso desde la venta
hasta el cobro bajo el punto de vista de un
director comercial, enfocado a la venta, un
director financiero, enfocado al cobro, un
director general, busqueda del equilibrio
ventas-cobros y un responsable de una
aseguradora de crédito, expertos en gestion
de riesgos e insolvencias.
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Patrocina

CESCE

El valor del crédito

La jornada comenzara a las 09.30 con un
coffe break de bienvenida para comenzar
con la mesa redonda a las 10.00, se
plantearan 4 temas en los que los 4
ponentes defenderan su postura y tendran
una duraciéon de unos 15/20 minutos cada
una, dejando al finalizar los mismos un
tiempo para ruegos y preguntas para
posteriormente clausurar la jornada con
un agape concluyendo la jornada a las

12.00. )
LOS PONENTES SERAN

DIRECCION COMERCIAL:
DANIEL MARTIN
General Manager en AM. CARGO LOGISTIC SL

DIRECCION FINANCIERA:
BEATRIZ MEDINA
Directora adjunta & CFO en ISABA PROJECTS

DIRECCION GENERAL:
JAIME ALVAREZ
Director general en GOURMET SA

GESTION DE RIESGOS E INSOLVENCIAS:
RAFAEL GARCIA
Director territorial de Levante en CESCE
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