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Ventajas del seguro de crédito a la exportacion

FRONTAR un proceso de interna-

cionalizacién supone un importante

esfuerzo, tanto econémico como lo-

gistico, para aquellas empresas que
deciden dar el salto a otros mercados. La glo-
balidad de éstos ha incrementado exponen-
cialmente la competencia empresarial, mul-
tiplicando los riesgos a los que se enfrentan
las empresas cada dia. Sin embargo, en mu-
chos casos, la internacionalizacién se antoja
como latinica posibilidad para crecer e, inclu-
so, paradesarrollar de forma sosteniblela ac-
tividad empresarial.

En el caso espafiol, la debilidad de la de-
manda interna de los tltimos provocada por
la crisis econdmica, ha proyectado las expor-
taciones como una de las principales fuentes
de ingresos de las empresas, hasta posicio-
narse como motor econémico clave de nues-
tro pais. El sector exportador ha mejorado
considerablemente sus nimeros en la tltima
décaday, aunque recientemente ha visto mo-
derado su crecimiento por la ralentizacién de
las principales economias europeas, ha in-
crementado su influencia positiva en la eco-
nomia espafola; en 2013, el sector exporta-
dor crecié un 5%, mostrando un alto potencial
yuna gran oportunidad de desarrollo.

Una de las razones de este comportamien-
to ha sido la evolucién y perfeccionamiento
de las diferentes herramientas especificas
para el fomento y la ‘seguridad’ de las expor-
taciones, herramientas desarrolladas exclu-
sivamente para apoyar la gestién y la finan-
ciacion de la internacionalizacién, como son
los seguros de crédito a la exportacion, ele-
mento bésico para afrontar con garantias un
proceso de expansion comercial en el extran-
jero. Estos seguros consisten en coberturas

de riesgo para el exportador que tienen por
objeto ayudar a las empresas frente a los po-
sibles riesgos comerciales, politicos o ex-
traordinarios (por ejemplo, climatoldgicos).
En definitiva, factores que condicionan el
rendimiento empresarial.

Los seguros de crédito a la exportacion
han evolucionado en los ultimos afios, al
compds de las necesidades que ha desperta-
do la crisis econémica en las empresas y, es-
pecialmente, en aquellas que han visto frena-

do su crecimiento por el
I cicrioro del consumo in-
Eva Diaz terno. Estas soluciones
ofrecen coberturas de
riesgo de gran amplitud y
cuentan con importantes
servicios adicionales que
completan una oferta im-
prescindible para aquellas
empresas que se interna-
cionalizan o que buscan
oportunidades econémicas
T enotros paises.

En términos de exportacion, la gestion in-
teligente y eficiente del crédito comercial es
un factor cardinal para el éxito, y los seguros
de crédito son una fuente estable de garantia
ante los innumerables condicionantes y ries-
gos aparejados aun proceso de internaciona-
lizacién. Estos riesgos afectan a premisas ba-
sicas de cualquier proyecto empresarial, co-
mo el control de costes, entre otros factores
de gestion claves.

Por ejemplo, el acceso a mercados exter-
nos, muchas veces poco conocidos, con una
idiosincrasia politica, econémica, juridica y
social propia. El desconocimiento de un mer-
cadoyladificultad de establecer previsiones

concretas y firmes del comportamiento eco-
némicoy comercial urgen la necesidad de
contar con una herramienta que facilite este
asentamiento y ayude en la construccion de
una estructura empresarial adecuada, capaz
de sostener los vaivenes de la demanda. Es
importante saber dénde nos adentramos, ad-
quirir un conocimiento que nos facilite la in-
formacién, pautas y metodologia comercial
adecuadas para acometer el proyecto con ma-
yores garantias de éxito.

Unseguro de crédito ala exportaciéon de al-
to nivel deberia, ademas, facilitar el acceso a
informacién de alta calidad sobre los merca-
dos y tendencias que nos faciliten la adapta-
cién a entornos desconocidos. Entre otras ca-
racteristicas, estas soluciones permiten a ca-
da cliente tanto conocer y asociarse a
proveedores y clientes solventes, que simpli-
fiquen el asentamiento y compartan informa-
cién comercial relevante que pueda ayudar-
nos ainiciar la aventura de la exportacion, co-
mo a blindarnos en operaciones con clientes
no habituales.

Finalmente, y en términos puramente téc-
nicos, los seguros de crédito a la exportacién
gozan de unas caracteristicas bastante dife-
rentes alas de otros productos ofrecidos, por
ejemplo, por las entidades financieras que
prestan servicios a la internacionalizacién.
Las herramientas para la gestion del crédito
ala exportacién y de financiacién alternativa
ayudan alas empresas aimpulsar su estrate-
gia empresarial y estimulan su gestiéon en un
entorno globalizado con una creciente com-
petitividad.

Eva Diaz de Pablo es agente comercial exclusiva
Zona Norte de CESCE.
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