Cantabria ECONOMICA

CESCE
Exporiar con

os seguros de crédito a

la exportacion ofrecen

coberturas de riesgo
(comercia-

entornos desconocidos. Es-

tas soluciones permiten co-

nocer y asociarse a provee-
dores 'y

les, politicos
o extraordi-
narios) de
gran ampli-
tud y cuen-
tan con im-
portantes
servicios
adicionales
que comple-
tan una
oferta im-
prescindible
para aque-
llas empre-
sas que se

3

clientes sol-
ventes, que
simplifiquen
la operativa
y compar-
tan informa-
ciéon comer-
cial relevan-
te para ini-
ciar la aven-
tura de la
exportacion.
Ademas
los seguros
de crédito a
la exporta-

v
s,/

'

L9 L

internacio-
nalizan o que buscan opor-
tunidades econémicas en
otros paises.

Un seguro de crédito a la
exportacion de alta gama
debe, ademas, facilitar el ac-
ceso a informacion de cali-
dad sobre los mercados y
tendencias para que el em-
presario pueda adaptarse a

cion, CES-
CE ofrece alternativas de fi-
nanciacion. En 2013 lanzé el
Fondo Ayuda a Empresas,
un canal de financiacién no
bancaria mediante el des-
cuento sin recurso de factu-
ras, a un tipo de interés muy
competitivo (2,75% anual),
que agiliza al maximo la ob-
tencion de liquidez.




