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Elnuevo papel del seguro
de crédito a la exportacion

A evolucion del seguro de crédito ala

exportacion en los ultimos afios ha

multiplicado las alternativas al crédi-

to bancario, herramienta de financia-
cion tradicional para las empresas. La apari-
ciéndenuevasviasde financiacion nobancaria
ha generado un gran impacto en torno al mer-
cado de financiacién, que ha activado aspectos
clave del comercio internacional, fundamental
para el correcto comportamiento econémicoy
desarrollo interno de las empresas en la actua-
lidad. La renovacion de las bases tradicionales
de la economia, con la diversificacion de mer-
cados comounade sus principales caracteristi-
cas --junto al desarrollo tecnolégico—, nos ha
obligado a adaptarnos al cambio y a transfor-
mar las empresas en organizaciones con po-
tencial internacional.

Estas circunstancias han lideradolarenova-
cion de la industria, llevando a las compaiiias
de servicios de seguro de crédito a la exporta-
cién y gestion del crédito comercial a adoptar
unos criterios de flexibilidad desconocidos
hastala fecha; el objetivo de este nuevo modelo
asegurador es hacer frente ala debilidad del
mercado interno y multiplicar la competitivi-
dad empresarial de la mano de la exportacién.

En este marco econémico, cuando una em-
presa tiene la oportunidad de analizar, exami-
naryevaluarlosriesgos comerciales concretos
alos que se enfrenta, sus probabilidades de éxi-
to aumentan exponencialmente. Las empre-
sas esparfiolas demandan disponerdeunos ser-
vicios de consultoria personalizada en la ges-
tién de créditos y riesgos comerciales para
estimular su competitividad. Estos servicios se
han constituido como un sélido aliado para
afrontar con garantia nuevos, necesarios e ilu-
sionantes proyectos.

Dentro de este innovador &mbito, uno de los
aspectos mas destacados es el sistema de se-
guimiento en tiempo real de los posibles ries-
gos derivados del crédito de la cartera de clien-
tes, un instrumento para el disefio de arboles
de decision sobre comportamientos de pago de
clientes, para el control de los riesgos y para

adelantarse a cualquier circunstancia suscep-
tiblede serun problemao contingenciaenlato-
made decisiones.

Cuando las compafiias avanzan en sus pro-
cesos de internacionalizacion multiplican sus
conexiones con jugadores locales, lo que hace
imprescindible realizar una valoracion de la
cartera de deudores. Esta valoracion debe cu-
brir necesidades concretas de cobertura de
riesgos, controlarla evolucién delosriesgos de
la cartera de clientes y deudores, definir la co-
bertura final y establecer las cantidades a apli-
car sobre dicha coberturade riesgos.

En términos de exportacion, la gestion inte-

ligente y eficiente del crédito

— comercial es un factor cardi-

Eva Diaz nal parael éxito,ylos seguros
de Pablo de crédito son una fuente es-

table de garantia ante los in-
numerables condicionantes
y riesgos aparejados a un
proceso de internacionaliza-
cién. Estos riesgos afectan a
premisas bésicas de cual-
quier proyecto empresarial,
como el control de costes, en-
tre otros factores de gestion
claves.

Asicomo la gestion de riesgos es en laactua-
lidad una prioridad para las empresas espano-
las, el acceso y busqueda de financiacién se ha
convertido durante los iltimos afios en unane-
cesidad perentoria para iniciar los procesos de
expansion, para exportar e internacionalizar-
se. Porello, laimportancia de asociar el seguro
de crédito a acceso a financiacion. Ante la im-
portanciaque haadquiridolainternacionaliza-
cién empresarial es fundamental mantener la
transversalidad de todos los productos y servi-
cios delaherramienta seguro de crédito. De es-
ta forma, las empresas contaran con un aseso-
ramiento integral global en cualquier parte del
mundo.
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